
Kuidas müüa Eesti Õuna, OÜ Chaga, OÜ Berry Group kogemuste
baasil?"



Minu kogemus

• Tooraine tarnijana

• Lõpptoodete müüjana



Üle 700 tonni Eesti maheõuna vedu
Poola/ Saksamaale!





Tooraine eksprordi kogemus

• Esialgne tugev umbusk, mis see Eesti õun on?

• Meie kulubaas on väga kõrge ja me ei suuda odavat
hinda pakkuda;

• Min kogus 4 -10rekat päevas;

• Mahe toorainet soovis ka tehas, kes toodab
1000tonni õunu päevas. Ta oli selle nimel, et saada
100-200tonni maheõunu, valmis muutma
tööprotsesse 1 päevaks.

• Suur probleem on transport Eestist-Saksamaale (pole 
tagasikoormaid);



Mis on Eestis erilist? 
Meie “unique selling point”?



Kuidas võiks õunu kvaliteedi alusel
jaotada?

• Tava;

• ecofriendly;

• mahe;



Toit – üks osa meie turvatundest!



Mis võiks olla meie konkurentsieelis?



Eesti asukoht – põhjas!



Eesti - Euroopa esimene maheriik,

kus riigi pindalast vähemalt 51% 

on maheregistris.



Organic Estonia
Eesti oma mõttelaad, 

väärtushinnangud, puhas keskkond



Mis on prantslaste ja eestlaste vahe?

• Eestlane investeerib oma vaba raha uude
autosse ja tema jaoks on oluline mis autoga ta 
sõidab, siis prantslane investeerib oma vaba
raha toitu ja püüab kõigile näidata kui
kvaliteetset toitu ta sööb!



Tänan!
Eesti oma mõttelaad, 

väärtussüsteem.


